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Wir sind unseren Kunden 

dabei behilflich, wichtige 

Geschäftsergebnisse zu 

erzielen – und das durch 

folgende Maßnahmen: 

1. Herstellung neuer Produkte und Dienstleistungen  

2. Modernisierung und Reengineering von Legacy-Systemen  

3. Beratung zu neuen Technologieansätzen  

4. Bereitstellung von On-Demand-IT-Dienstleistungen  

5. Kostenkontrolle durch Managed Support  



Schlüsselindustrien:  

1. Finanzen  

2. Reisebranche & Gastgewerbe  

3. Healthcare & Life Sciences  

4. Medien & Unterhaltung  

5. Telekommunikation  

6. IoT/M2M  

7. Betting & Gaming   



Produktentwicklung  

• Expertise innerhalb 

sämtlicher 

Branchenpraktiken  

• B2B / B2C / 

Unternehmensgründ

ungen  

• Von der Idee und 

dem Prototyp über 

MPV bis hin zum 

fertigen Produkt  

• Bewährter 

wertorientierter, 

iterativer Prozess  

• Analyse der Ziele und 

Vorgaben des Kunden  

• Erkunden der 

Technologieoptionen, der 

bestehenden technischen 

Landschaft und deren 

Integrationsanforderungen  

• Anpassung an die 

Prioritäten des Kunden, 

das Budget, den Zeitplan 

und die technischen 

Einschränkungen  

• Einbeziehung von 

Interessengruppen, die 

sowohl für das 

Lösungsdesign als auch für 

die Einführung 

entscheidend sind  

 

Technologieberatung  Systemmodernisierung  

• Portierung, Reengineering, 

Migration, Erneutes 

Plattformaufspielen von 

Legacy-Anwendungen  

• Aktive Einbindung von 

Geschäftsinteressenten, 

Business-/IT-

Zusammenarbeit  

• KPIs, die den 

Unternehmenszielen und 

Prioritäten zugeordnet sind  

• Inkrementelle, iterative 

Bereitstellung von 

Arbeitssystemen  

Managed Support  

• Reduktion der 

Betriebskosten  

• Steigerung der 

Systemqualität, -

stabilität und -

verfügbarkeit  

• Freisetzung von 

internem Personal für 

wertschöpfende Arbeit  

• Best-of-Breed 

Application Life Cycle-

Werkzeuge und -

Prozesse  

On-Demand IT  

• Skalierbar und 

elastische „Developer 

Cloud“  

• Nach Bedarf nach 

oben oder unten 

skalierbar  

• Geteiltes Risiko  

• Effektives 

Wissensmanagement  

• Fachliche Kompetenz  





Die Kombination DataArt – Nasdaq ist großartig 

für das, was wir mit unserem Trading Floor 

erreichen wollen.  

 

Kevin Kennedy 

SVP and Head of U.S. Options  

Nasdaq 

Das umfangreiche Fachwissen von DataArt,  

das eingespielte Team und die nachgewiesene 

Fähigkeit, in einem engen Zeitrahmen liefern 

zu können, haben sie zum idealen Partner für 

Coller werden lassen.  

Howard Lask  

CTO  

Coller Capital. 

Alle Marken sind Eigentum ihrer jeweiligen Inhaber 



Unsere Entscheidung, mit DataArt 

zusammenzuarbeiten, basierte auf dem 

Verständnis unserer Branche, der Tiefe der 

technischen Möglichkeiten und dem wahren 

Antrieb, ein echtes Partnerschaftsmodell zu 

schaffen. Sie sind eine großartige Organisation, mit 

der wir zusammenarbeiten können. Sie sind uns 

dabei behilflich, die Vision unserer technischen 

Roadmap umzusetzen. 

Neil Patel 

Leiter IT 

Apax Partners 

 

DataArt ist ein unschätzbarer strategischer Partner 

für Monex Europe. Wir vertrauen darauf, dass 

DataArt all unsere Geschäftssystementwicklungen 

liefert und eine zuverlässige und sichere 

Bereitstellung unserer IT-basierten Produkte und 

Dienstleistungen intern und für unsere Kunden 

gewährleistet. Wir verlassen uns auch auf DataArt, 

um auf ihr Branchenwissen, ihre Beratungs- und 

Supportleistung zu jeder Zeit zugreifen zu können.  

Shelton Frayvon 

Direktor und Mitbegründer 

Monex Europe 

Alle Marken sind Eigentum ihrer jeweiligen Inhaber 



Alexei Miller 

Geschäftsführer  

+1 (212) 378-4108 

New-York@dataart.com  

New York 

USA 

London 

Großbritannien  

Zug 

Schweiz 

München  

Deutschland  

Dmitry Bagrov 

Geschäftsführer  

+44 (0) 2070999464 

UK-Sales@dataart.com  

Alexander Makeyenkov 

Geschäftsführer  

+41 (0) 415880158 

CH-Sales@dataart.com  

Konstantin Kazin 

Geschäftsführer  

+49 (89) 74539023 

DE-Sales@dataart.com  
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